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Wir suchen einen erfahrenen Vertriebsprofi zur Er6ffnung unserer Niederlassung in
Hamburg und zur Betreuung unserer wichtigsten Vertriebspartner in Norddeutschland
als

Distribution Manager Norddeutschland

In dieser Schliisselposition tragen Sie mallgeblich zum Wachstum und zur Expansion
bei, indem Sie unsere Kundenmanagement- und Vertriebsstrategie in Deutschland ,
Region Nord unterstitzen. Zudem reprasentieren Sie unser Unternehmen auf dem
Markt und gegeniiber externen Interessengruppen, um Beziehungen zu wichtigen
Akteuren und Meinungsfiihrern zu entwickeln und zu pflegen.

lhre Aufgaben:

« Aufbau und Pflege von Beziehungen zu Branchenmaklern und Direktkunden in
Deutschland, um profitables Wachstum zu maximieren und neue
Geschaftsmaoglichkeiten zu identifizieren.

« Intensivierung bestehender Beziehungen und Aufbau einer stabilen
Geschaftspipeline in der Region.

e Zusammenarbeit mit dem Senior Management in Kontinentaleuropa zur
Entwicklung von Beziehungen zur internationalen Maklergemeinschaft und zur
Identifikation neuer Produkte und Geschaftsmaoglichkeiten.

« Enge Zusammenarbeit mit dem deutschen Fiihrungsteam, dem Leiter
Maklerdistribution & Client Management und dem Country Head zur Erstellung
und Umsetzung der Marktstrategie.

o Entwicklung und Implementierung einer Vertriebsstrategie fiir Kunden und
Makler zur Unterstitzung unserer Underwriter in verschiedenen Bereichen.

e Nutzung von Cross-Selling-Mdglichkeiten Gber verschiedene Geschéaftsbereiche
hinweg.

e Unterstutzung von Marketingaktivitdten und Entwicklung innovativer Losungen
zur Starkung des Rufes und der Marktprasenz von Sompo International.

o Verstandnis der Bediirfnisse von Kunden und Maklern und proaktive
Abstimmung mit den Fahigkeiten und Interessen von Sompo International.

o Zusammenarbeit mit Underwritern zur Sicherstellung der Erfiillung vereinbarter
Dienstleistungen durch unsere Maklerpartner und Unterstiitzung bei der
Entwicklung lokaler Vereinbarungen.

o Entwicklung von Informationssystemen und Praktiken fiir wichtige
Vertriebspartner.

o Vertretung von Sompo auf hochstem Niveau bei Verhandlungen und
Branchenveranstaltungen zur Steigerung unseres Marktprofils.

lhre Qualifikationen und Erfahrungen:

« Uber 10 Jahre Erfahrung in einer Vertriebsleitungsposition in Deutschland;
Kenntnisse in verschiedenen Geschaftsbereichen sind von Vorteil.
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« Umfassende Kenntnisse der Versicherungsbranche, unterstiitzt durch relevante
Qualifikationen und eine nachweisbare Erfolgsbilanz.

o Exzellentes Netzwerk zu Kunden und Maklern in Deutschland, speziell im
Norden.

o Hervorragende Kommunikationsfahigkeiten in Wort und Schrift.

o Fahigkeit, in einem dynamischen Umfeld effektiv zu arbeiten.

« Proaktive und l6osungsorientierte Denkweise.

« Starke zwischenmenschliche Fahigkeiten und Teamorientierung.

o Hohe emotionale Intelligenz und Gberzeugende Kommunikationsstarke.

o Sprachkenntnisse: Deutsch und Englisch.

o Reisebereitschaft.

Uber Sompo:

Sompo ist ein weltweit fihrender Anbieter von Sach-, Unfall- und Riickversicherungen.
Die Unternehmen der Sompo-Gruppe sind Tochtergesellschaften der Sompo Holdings,
Inc., einem der groRten Sach- und Unfallversicherungsanbieter auf dem japanischen
Markt.

Unsere operativen Tochtergesellschaften bieten Versicherungen in den Bereichen
Sachversicherung, Luftfahrt, Schifffahrt und Energie, Berufshaftpflicht, finanzielle und
politische Risiken sowie Unfall- und Spezialversicherungen an. Mit Hauptsitz auf den
Bermudas sind wir weltweit in den USA, GroRRbritannien, Kontinentaleuropa,
Lateinamerika, dem Nahen Osten und Asien vertreten.



